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Einleitung

I. Preisanbot der Kaufer von GenuBgitern.
A. Preisanbot des einzelnen Kaufers.

§ 1. Hochstgehot eines einzelnen Kiufers fiir ein einzelnes GenuBgut . .
Die Voraussetzungen sind die der geldwirtschaftlich organisierten Volks-
wirtschaft, im iibrigen solche ecinfachster Art. Nur eine Héchstgrenze des
Preises kann in' Betracht kommen. Wesen der Wertschitzung. Vergleichen
mit anderen Werlen und Vorziehen. Letzteres als eigentiimliche psychische
Titigkeit. Einreihen der Bediirfnisbefriedigungen in eine Rangordnung. Diese
Rangordnung allein maBgebend bei Bestimmung des gegenseitigen Wertes.
Unmittelbares Empfinden der Rangordnung ohne Messen des Grades der
Bediirfnisbefriedigung. Ergidnzung der Rangordnung in Hinblick auf die
Summierung -der Werte. . Ubertragen der Rangordnung auf wirtschaftliche
Giiter. Gut und Geldpreis eine Frage der Rangordnung. Geld kommtaber
in dieser nicht vor; demnn ‘es wird nicht mit Riicksicht auf eine von ihm
unmittelbar abhingige Bediirfnishefriedigung geschétzi. Unterschied gegen-
iiber dem Naturaltausch. Beim Geld vergleicht man den Wert des zu erwer-
benden Gutes mit jenem Werte, auf den man duirch Hingabe des Geldes ver-
zichten mub.
. Hauptfrage: Wie gelangt der Kiaufer zur zifferméfBigen Bestimmung
eines Preisanbotes oder Beurteilung einer Preisforderung. Antwort: Durch
Beqmmmung des nach Zuriicklegung der Geldbetrige fiir wichtigere Bediirf-
nisse verbleibenden Restbetrages. Die Befriedigung nach der Reihenfolge der
Rangordnung kann durch einen den Restbetrag iibersteigenden Preis oder
durch Summierung modifiziert werden. Doch sind dies Ausnahmsfélle.

Einwand des Erfordernisses eines Vorteils. Unterschied zwischen
echten und unechten Kosten, dem, was man ohne die wirtschaftliche Hand-
lung hétte und dem, was man durch eine andere wirtschaftliche Handlung
erreichen . wiirde. (Gegenliber den ersteren ist ein motivierender Vorzug er-
forderlich, gegeniiber letzteren nicht. Anwendung auf die Geldwirtschaft.
Kauf von Giitern zum Erwerb und zum Genusse. Geld im Erwerbe echte
Kosten, daneben als unechte Kosten. Geld beim Kaufe von Giitern erster
Ordnung als unechte Kosten. Es braucht daher zwischen dem zu kaufenden
und dem vom Kaufe ausgeschlossenen Guie erster Ordnung kein moti-
vierender Wertunterschiegl zu bestehen, i

Bestimmungsgriinde des Hochstgebotes. Dieses keineswegs der tat-
sichliche Preis. -

Wichtige Folgerung aus dem Restprinzip: Die Preise von Giitern ver-
schiedenen Wertes kénner das Rangverhiltnis nicht ausdriicken. LiSt ferner
ein Gut hoéheren Ranges etwas fiir das Gut geringeren Ranges iibrig, kamn
dies mehr oder weniger sein als der eigene Preis. .

§ 2. Kauf mehrerer Stiicke einer Giiterart erster Ordnung durch einen einzelnen Kiufer

Zusammenfassung des bisherigen Ergebnisses. Kauf mehrerer Stiicke.
Zunichst ohne abnehmenden Nutzen. Das Héchstgehot bildet der Resthetrag
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nach Befriedigung wichtigerer Bediirfnisse, als sie von Giitern dieser Art -

abhingen. Dieser Resthetrag mufl fiir alle Stiicke ausreichen. Es ergibt sich
jedoch kein Verhiltnis der Preise der einzelnen Sticke. Das Hodchstgebot
fiir das einzelne Stiick gleich dem fiir mehrere Stiicke. FEinfiihrung des
Grenznutzens. Das Ergebnis bleibt dasselbe, falls mit den Bediirfnissen
solche von Giitern anderer Art abhingige nicht wetteifern. Spiatere Giiter
derselben Art konnen hohere Preise erzielen als frithere, Weiterer Fall:
Wetteifer von Bediirfnissen.

- ' . E
Bibliografische Informationen digitalisiert durch NA
http://d-nb.info/579348199 IB



http://d-nb.info/579348199

\2!

Seite.

Verhilinis der von verschiedenen Giitern abhéngigen Bediirfnisse. Drei
verschiedene Anordnungen. Die richtige ist die dritte, die der abwechselnden,
unterbrochenen und abbrechenden Bediirfnisse nach einzelnen Giiterarten.
Notwendigkeit der Unterscheidung zwigchen Giitergattungen und Giiterarten.
Bei wetteifernden Bediirfnisgraden muB der Hochstbetrag fiir mehrere Stiicke
einer Giiterart auch fiir die zwischenliegenden, also dem héchsten Bediirf-
nisse nach dem betreffenden Gute nachstehenden, jedoch dem Gremznutzen
vorgehenden Bediirfnisse nach anderen Giitern ausreichen. Hochstbetrag fir
ein bestimmtes Stick. Kein notwendiges Preisverhiltnis auch bei dieser
Annahme. XKeine Notwendigkeit einer Gleichheit des TPreises der Giiter
gleicher Art,

§ 3. Gleichheit der Preise fiir Giiter gleicher Art fiir denselben Kiufer . . 36

Tatsache der Preisgleichheit. Erkldrungsbediirftigkeit., Die Erkldrung
findet sich in den Verhiltnissen der Verkdufer, Monopol, gegebene Mengen,
Kostengiiter. '

Preisgleichheit als sich iiberwiegend geltend machende Tatsache. Fol-
gerung fiir den Hochstbetrag.

§ 4. Verhilinis der Hochstgebote und Preise von Giitern gleichen und verschiedenen
Ranges . . . . . . . . . . . . . . . . ... 42

. Verhiltnis von.Hochstgebot nnd Preis einzelner Giiter gleichen Ranges.

Das Gut gleichen Ranges geringeren Preises geht dem Gute gleichen Ranges

hoheren Preises vor. Gleichheit von Preis und Hochstgebot von Giitern

gleichen Ranges unter bestimmten Voraussetzungen. Jedoch keine notwendige

- Gleichheit des Preises. Giiterarten. gleichen Grenznutzens. Giliterarten ver-

schiedenen Grenznutzens. Aufwiegen des Ranges. Fall der vollen Vertret-

barkeit, Mangel jeder Ersetzbarkeit. Verschiedene Ersetzbarkeit nach Maf-

gabe des vorhandenen Vorrates. Unstetig steigende Ersatzzahl. Verhdltnis

von Preis und Hochstgebot in diesen Fillen. Uberwiegen. Aufwiegen und
Uberwiegen durch verschiedene Giiterarten.

§ 5. Preise unter der Hochstgebotsgrenze . . . . . . . . . . . . . . . . 54

Preise, die unter dem fiir das Grenzstiick moglichen Hdchstgebot fest-
gehalten werden. Umstdnde auBerhalb des einzelnen Kiufers, die das Fest-
halten bewirken, werden jetzt nicht behandelt. Diese Umstinde geniigen
fiir sich nicht, damit der Preis unter der Hichsigebotsgrenze sei. Denn die
Nachfrage konnte dem festen Preis folgen. Der ergénzende UUmstand konnte
sein, daBl bei einem bestimmten Preis nur eine Menge von Giitern zu haben
ist, die der Nachfrage nicht gentigt. Dieser Fall in der freien Wirtschaft
nicht praktisch. Behordliche Preisfestselzung. Negative Voraussetzungen fiir
die Unméglichkeit von Preisen unter der Hochstgebotsgrenze bei einer Giiter-
‘art in der freien Wirtschaft. Voraussetzungen fiir die Méglichkeit von Preisen
unter der Hochstgebotsgrenze: Abbrechen, Springen, Abwechseln der Bediirf-
nisse, unzureichende Restbetrige.

Einzelne Fille der Preise untef der Hochstgebotsgrenze: Erster Fall
Infolge Abbrechens, Springens oder Abwechselns des Grenznutzens, Der
Preis unter der IIochstgebotsgrenze beginnt bei einem bhestimmten Betrag.
Bei abbrechendem Grenznutzen fillt er mit Abnahme des Preises immer
weiter unter die Hochstgebotsgrenze, bei springendemm und abwechselndem
Grenznutzen nur solange; bis die Befriedigung eines Bediirfnisses geringeren
Ranges an die Reihe kommt. Uberwilzung von Preiserhéhungen oder Ver-
ringerung des Vermigens von Giitern mit Preisen unter der Hochstgebots-
grenze, Zweiter Fall: Infolge hoher Einheitspreise (unzureichenden Rest-
betrages). Unterschied gegemiiber dem fritheren Fall. Verzicht auf sonst an-
geschaffte Giiter geringeren Ranges hei zureichend werden des Restbetrages.
Ubergiinge zwischen diesem Fall und dem ‘infolge Springens des Grenz-
nutzens, Dritter Fall: Bei Grenzgiiterarten geringeren Preises, Vierter Fall:
Bei Aufwiegung des héheren Ranges durch Summierung oder Vervielfdltigung.
Geringere Bedeutung dieses Falles. Preise unter der Hochstgebotssgrenze im
Verhaltnisse von Giitern gleicher Art. Ablehnung dieses Falles.
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§ 6. Fortsetzung .o e e e . e e e 75

Frage, ob :wh nicht aus dem w1rtachafthchen Prmmp Wlderstande
gegen Preise unter der Hochstgebotsgrenze ergeben Wirtschaftliches Prinzip
als angebliches Streben nach gleichem Grenznutzen. ‘Tatsache: DaB die Wirt-
schaft hei den einzelnen- Giilerarten verschiedene Grenznutzen erzielt. Wirt-
schaftliches Prinzip nicht Streben nach. gleichem Grenznutzen. Voraus-

- setzung, unter der &ich aus dem wirtschaftlichen Prinzip Streben nach gleichem
Grenznutzen ergeben wiirde. Gleichheit der Preise oder Nichtvertretbarkeit
und gleichférmige Abnahme der Bediirfnisgrade aller Giiterarten. Nichtzi-
treffen dieser Voraussetzungen.

Wirtschaftliches Prinzip als Sireben nach Gleichheit der gewogenen
Grenznutzen. Behauptung: Das Preisverhiltnis stcllt sich gleich dem Grenz-
wertaufwiegeverhélinis.. Nichtbestitigung durch die W]rklu'hke1t Schichten
groBen Vermdgens, mittleren Vermoégens, geringen Vermdgens. Voraus-
selzungen, unter denen Cleichheit der gewogenen Grenznutzen eintreten
wiirde: Besondere Art der Stetigkeit der GenuBabnahme, die nicht gegeben ist.
Tatsdchlich nur Grenzen {iir das Preisverhéltnis. Innerhalb dieser Grenzen
Moglichkeit der Preise unter der Hochstgebotsgrenze. Auch Qualitdtsunter-
schiede stehen Preisen unter der Hochstgebotsgrenze nicht entgegen. Das
wirtschaftliche Prinzip verhindert auch nicht verschiedene Preise fiir Giiter-
arten gleichen Grenznutzens. Beispiel der geschlossenen Wirtschalft.

§ 7. Bezichungen zwischen Preis und erworbener Menge einer Gilterart . . . . . 94

Erste Frage: Welche Menge eines Gutes ‘bestimmte® Art zu einem
bestimmten Preise beim einzelnen Kiaufer abgesctzt werden kann. Hochst-
menge jene, deren Grenznutzen nicht geringer erscheint, Mindestmenge jene,
deren. Grenznutzen hoher emscheint als der um den Preis des Grenzstiickes
sonst beschaffbare Nutzen. Doch wird zwischen Hochstmenge und Mindest-
menge nur ausnahmsweise ein Unterschied von héchstens einem Stiicke
bestehen. Jedenfalls kann man nicht sagen, daB Giiter einer Art solange
erworben werden, bis der Grenznutzen der gleiche wird wie bei Giitern anderer
Art. Hochstmenge gleich tatsichlich nachgefragter Menge. Per Absatz kann
hinter der Nachfrage zuriickbleiben.® Dies tritt jedoch nur als Ausnahme ein.
Zum Marktpreis wird soviel abgesetzt und vom einzelnen Kiufer aufgenommen, e
als er zu diesem Preise nachfragt Dies eine Folge des Wettbewerbes. Hieraus
die Folgerung, daBl mit einer Anderung der von einem- Gute bestimmter Art
bei einem bestimmten Kiufer abgesetzten Menge auch eine Anderung des
Preises dieses Gutes Hand in Hand gehen muB u. zw. mit einer Erhéhung
der Menge eine Herabsetzung des Preises, mit einer Herabsetzung der Menge
eine Erhéhung des Preises. Umfang der Prelsanderuncr Umgekehrt ist nicht
mit jeder AnderuntT des Preises eine Anderung der abgesetzten Menge ver-
bunden. Stetigen Anderungen der Menge von Einheit zu Einheit entsprechen
teilbare Anderungen des Preises. Fassung des Satzes von. Angebot und Nach-
.l’mge soweit es sich um Andplunzen des Angebotes handelt.

Anderung der Nachfrage. Anderung der Preisbestimmungsgriinde beim
Kéufer, des Vermdgens, des Preises wichtigerer Giiter, des Ranges fiihrt zu
einer Anderung des Hochstgebotes fiir die bisher erworbene Menge von.
Giitern einer Art. Dies wirkt erst auf den Absatz, wenn die Erwerbung des
bisherigen Grenzstiickes unméglich oder Erwerbung eines weiteren Stiickes
moglich wird. In diesem Falle mul cntweder die Menge oder der Preis - -
geringer bezw., hiher werden.

§ 8. Ergiinzende Bemerkungen hinsichtlich des Verhaltens des einzelnen Kiufers 111

"Erwégungen des Kiaufers hei Bestimmung seines Hochstgebotes und
gegeniiber einem vom Verkidufer geforderten Preise. Untersuchung der ein-
_zelnen Fille und Feststellung der sich ergebenden Vereinfachungen. Wieder-
holung eines Kanfes unter gleichen Redingungen. Entfallen jeglicher
Erwigungen hinsichtlich der wirtschaftlichen Rechtfertigung des Preises.
Oftere Wiederholung oder Gewohnheit nicht unbedingt erforderlich. Er-
wiagungen hei Anderungen. 1. Anderungen des Preises. a) Preiserh6hungen.
Entfallen der Erwigungen bei Preisen unter der Hochstgebotsgrenze.
Erwigungen bei Preisen an und in der Nahe der Hochstgebotsgrenze.
b) Preisherabsetzungen. Entfallen der Erwagungen, wenn die Herabsetzung

\
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des Preises keine erhéhte Nachfrage nach dem betreffenden Gute nach sich '
zieht. Auftreten von Preiserwidgungen, falls die Preishelab;et.aung die An-
schaffung von weiteren Giitern der betreflenden Art in den Bereich der
Miglichkeit riickt. 2. Anderungen der Verhiltnisse beim Kaufer. a) Anderung
des Vermogens. a) Minderung des Vermogens. Fiihrt zu Preiserwdgungen
bei Giitern, deren Preis an oder nahe an der Hochstgebotsgrenze war.
B) Erhohung des Vermogens. Entfallen von Preiserwigungen bei Giitern,
die man in der bisherigen Menge anschafil. Hingegen Preiserwidgungen bei
Giitern, die man neu oder mehr anschafft. b) Anderung des Preises wich-
tigerer Giiter. Die analogen Wirkungen wie bei Anderungen des Vermogens.
¢) Anderung des Ranges des Bediirfnisses. Keine Preiserwigungen, wenn
der Rang des neu auliretenden Bediirfnisses von vornhercin als iiberwiegend
empfunden wird. Hingegen wieder Erwigungen, wenn der Preis an der
Hachstgebotsgrenze steht. Zusammenfassung. Mafgebend fir die Preis-
erwigung Vermdgen, Rang, Preis wichtigerer Gitter.. Die Subtraktion des
Preises wichtigerer Giiter vom ganzen verfligharen Vermdgen kann durch
einfachere Rechnungen ersetzt werden. Zunichst bei Erwerbung weiterer
oder neuer Giiter infolge Erhohung des Restbetrages. Es werden nur der
zuwachsende Betrag und die neu zu erwerbenden Giiter in Betracht gezogen.
Vereinfachungen in den anderen Fillen,” wenn die Erwerbung von Giitern
zweifelhaft wird. Gegeniiber der Ersatzrechnung die Restrechnung zuweilen
die einfachere. Vereinfachung gilt auch bei Bestimmung des fiir ein Gut
hinzugebenden Hochstbetrages. Kein Widerspruch gegeniiber dem friiheren
Ergebnisse. Niemals ein Bemessen des Wertes des Gutes in Gold. Vermdégen,
Rang, Preis wichtigerer Giiter bléiben Preisheéstimmungsgriinde. -

Weiterer Punkt: Frage, welcher Rang bei Erwerbung mehrerer Stiicke
verschiedenen Ranges einer Giiterart den lrelsecwagungnn zu Grunde liegt.
Nur der Rang des Grenznutzens. Das Bewuftsein, den Preis fiir das Grenz-
stiick hingeben zu konnen, bringt das Bewuﬁtsem hervor, auch die Stiicke
hoheren Ranges anschaffen zu konnen, Das heifit Jedoch nicht, dafl man
alle zu erwerbenden Stiicke nach dem Greuznutzen schitze, ' Die Berufung
auf die innere Erfahrung unbegrindet. Man mull an den gesamten zu-
kommenden Nuizen der zu -erwerbenden Stiicke denken. Der Grenznutzen

¢  nur der Erwdgung hinsichtlich der Rechtfertigung des Preises zugrunde-

gelegt. Unterschied. Weiterer Punkt: Intencitit des Begehrens fiir das Vor-

ziehen nicht mabBigebend. Bedeutung fiir die Frage nach der Schitzung

kiinftiger Giiter. Gleichstellung gegenwiirtiger und kiinftiger Giter als solcher,

bei gleichen Voraussetzungen und vollstindiger Sicherheit kiinftiger Beschaf-

fung, soweit es sich nicht um FErwerbsmiltel oder nicht abnutzbare Giiter

erster Ordnung handelt. Kein Widerspruch gegeniiber der téglichen Er-

fahrung. Widerlegung theoretischer Annahmen. Insbesondere jener, die sich

auf die geringere Intensitit des Begehrens kiinftiger Werte beruft. Diese

Intensitdt nicht entscheidend. Einwand: Verwendung von Geldmitteln nur

fiir gegenwirtige und nicht fiir kiinftige Giiter. Widerlegung: Es geniigt:
‘das BewuBtsein, wichtigere Giiter mit kiinftigem Einkommen kiinftig an-

schaffen zu konnen Anschaffung von Giitern fiir kiinftige Bediirfnisbefrie-
.digung muf} durch einen besonderen Vorteil, einen Preisunterschied motiviert

sein, wegen der mit dem Besitze des Geldews verbundenen Erwerbsmoglichkeif

und der unbeschrinkten Verwendbarkeit des Geldes.

B. Wettbewerb mehrerer Kaufer.

§ 9. ‘Wetthewerb mehrerer Kiufer gleicher allgemeiner Preiswilligkeit . . . . . 187

Begriff der Preiswilligkeit, Verschiedene bhesondere Preiswilligkeit trotz
gleicher allgemeiner Preiswilligkeit bei ungleicher Menge der erworbenen
Stiicke. Hdchstgrenze des Preises bei einer bestimmten ahzusetzenden Menge
gleich dem Héchskgebot fiir 1 Stiick bei jenem Kéiufer, der die meisten Stiicke
aufnimmt. Bei rein teilbaren Mengen erhilt jeder Kaufer gleicher allgemeiner
Preiswilligkeit die gleiche Anzahl von Stiicken. Dies als Folge des Wett-
bewerbes der Kiufer infolge des Grundsatzes, sich nicht durch Bestehen .
‘auf Erlangung eines hoheren Vorteils einen sonst moglichen geringeren Vorteil -
entgehen zu lassen. Beim Wettbewerb mehrerer Kéufer kann sich gegen-
tiiber dem endgiiltigen Preise keine unbefriedigte Nachfrage mit hoherer



Preiswilligkeit ergeben, Wohl aber’ eine unbefriedigte geringere oder gleiche
Preiswilligkeit. Auch kann die befriedigte Preiswilligkeii hoher sein als
der Preis. '

Gleiche Verleilung rein aufteilbarer Mengen, weil bei ungleicher Ver-
teilung rein aufteilbarer Mengen unbefricdigte Nachfrage mit hoéherer Preis-
- willigkeit zuriickbleihen wiirde. Dies setzt Gleichheit der Preise voraus.
Griinde fiir die. Notwendigkeit einer Gleichheit. Beim monopolistischen Ver-
kidufer. Bei ciner Mehrzah! von Verkiufern. Dies ergibt als Hochstgrenze
des Preises bei gleich verteilbaren. Mengen den Betrag, der dem einzelnen
Kéufer fiir 1 Stiick -von so viel Stiicken Ubrig bleibt, als bei gleicher Ver-
teilung auf ihn enifallen. Daneben jetzt auch eine Mindestgrenze des Preises.
Nimlich der Betrag der Preiswilligkeit fiir 1 Stiick aus einér um ein Stiick
griferen Menge. Ein Sinken des Preises auf diesen ‘Betrag wiirde ungleiche
Verteilung und damit unbefriedigte Nachfrage mit hoherer Preiswilligkeit
hervorrufen. Der endgiiltige Preis ein Ruhepreis aber kein Gleichgewichts-
preis. Spielraum fiir den Ruhepreis. Gleich dem Unterschied zwischen der
Preiswilligkeit fiir ein Stiick aus der tatsichlich erworbenen und aus einer
um 1 Stiick grofleren Menge. Wir kommen so zu Grenzen des Preises, nicht
zu notwendigen Preisen, da der Spielraum eine bestimmie Weite hat. Preise
unter der Hochstgrenze sind gleichzeitig fir den einzelnen Kéufer Preise
unfer der Hochstgebotsgrenze. Es miissen daher bei den Kiufern Voraus-
setzungen. fiir Preise unter der Hochstgebotsgrenze gegeben sein. Spielraum
infolge Abbrechens des Grenznutzens, Springens und Abwechselns. Entfallen
des \%pielra‘umes ein Ausnahmsfall. Andererseits kann beim Abbrechen des
Grenznutzens der Spielraum bis Null gehen. Daneben als Regel ein Spiel-
raum bestimmter Ausdehnung, Nicht zu gleichen Teilen aufteilbare Mengen.
Einzelne Kéaufer ¢rhalten um 1 Stiick mehr, aber auch nur um dieses mehr
als andere Kiufer. Hieraus als Hochstgrenze des Preises die Preiswilligkeit
jener Kdufer, die um ein Stiick -mehr erhalten. Dieser Hochstpreis zugleich
Mindestpreis, da sich sonst unbefriedigte Nachfrage mit hoherer Preiswillig-
keit ergeben wiirde, Wir gelangen. so bei ungleich verteilten Mengen un-
mittelbar zu notwendigen Preisen. Der Preis ist fir jene Kiufer, die um
1 Stiick mehr erwerben, an der Hochstgebotsgrenze, fiir alle anderen unter
der Hochstgebotsgrenze; fiir letztere infolge der unzureichenden Menge.
Absetzbare Menge bei gegebenem Preise. Zuriickbleiben der zu einem be-
stimmten Preise abgesetzten Menge hinter der absetzbaren Menge nur in
Ausnahmsfillen; so bei obrigkeitlicher Preisfestselzung. Wenn sich diese an
den Spielraum hélt, werden sich Angebot und Nachfrage decken. Sie kann
aber auch eine solche sein, dal das Angebot hinter der Nachfrage oder die
_Nachfrage hinter dem Angebote zuriickbleibt. Ein anderer Fall der un-
befriedigten Nachfrage ist der einer nicht gleich verteilbaren auf den Markt
gebrachten Menge. Ob die gleich oder die ungleich verteilte Menge die prak-
tischere ist. Zunichst scheint es die zweite zu sein, tatsdchlich ist es die

erstere. Denn dieser Fall muB zunichst immer dort eintreten, wo der Preis -

das primire und die abgedetzte Menge das sekundédre ist. Dies trifft bei
allen Kostenglitern zu. Die Preisbildung derselben vollzieht sich somit nach
den Grundsitzen der gleich verteilten Menge. Bei festen auf den Markt ge-
langenden Mengen wird ferner hiufig ein Rest unverkauft bleiben, wenn er
zu sehr auf den Preis driicken wiirde.

Gegenseitige Abhéngigkeit von Menge und Preis. Bei voll befriedigter
Nachfrage ‘zum Markipreis als dem regelmalBigen Fall werden Anderungen
‘der Menge nur mit Anderungen des Preises. Anderungen des Preises aber
auch ohne Anderungen der Menge vorkommen konnen. Dagegen fiir die
Fialle der ungleich verteilten Mengen mit unbefriedigter Nachfrage das ent-
gegengesetzte Verhiltnis. Anderungen der Preiswilligkeit. Herabsetzang der
Preiswilligkeit bei gleich verteilten Mengen nur dann von EinfluB, wenn sich
die Herabsetzung auf die bisher erworhene Menge bezieht und unter den
bigsherigen Preis geht, Dann muB entweder Preis oder Menge zuriickgehen.
Bei ungleich verteilien Mengen mull jede Herabsetzung der Preiswilligkeit hin-
sichtlich der bisher erworbenen Hichstmenge eine Anderung des Absatzes
herbeifithren. Erhéhung der Preiswilligkeit beeinfluBt bhei gleich verteilten
Mengen den Absatz erst dann, wenn sich zum bicherigen Preise eine Preis-
willigkeit fiir 1 Stiick mehr ergibt. Dann mul Preis oder Menge steigen. Bei
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ungleich verteilter Menge hingegen mull wieder jede Erhéhuung der Preis-
willigkeit fiir die bisher erworbene Menge Erhchung des Preises oder der
Menge herbeifiihren.

Verhéltnis des Preises von Giitern verschledener Art. Der Satz vem
Resthetrag bleibt. Einzelne Fille. b

Wir gelangen zu notwendigen Preisen nur bei ungleich verteilten
Mengen. Dieser Fall jedoch eine Ausnahme. Im ibrigen nur Grenzen des
Preises. Dies ein Fortschritt gegeniiber dem vom Standpunkte des einzelnen
Kédulers nach unten unbeschrinkten Preis. Notwendigkeit weitere Preis-
bestimmungsgriinde zu suchen und den Tathestand durch Beriicksichtigung
der verschiedenen allgemcinen Preiswilligkeit zu erweitern.

Wettbewerb von Kiufern verschiedener allgemeiner Preiswilligkeit . . . .

"Die Kiufer von Giitern bestimmter Art weisen verschiedene allgemeine
Preiswilligkeit auf. Grund hijefir die Verschiedenheit der beim ecinzelnen
Kiufer wirkenden Preisbestimmungsgriinde, Verschiedenheit des Vermdgens,
verschiedene Weridisposition. Die erstere Verschiedenheit die wichtigere
Frage nach dem Hochstpreis bei gegebener Menge. Hochstgrenze des Preises
ist die genngste noch zum Zuge Uelangendp bezondere Preiswilligkeit. Frage,
wo sich diese findet. Es mufB mit einer ungleichen Verteilung gerechnet
werden. Andererseits braucht durch den Unterschied der aufgenommenen
Mengen nicht ‘die besondere Preiswilligkeit ausgeglichen zu werden. Das
Abbrechen des Grenznutzens bei Kdufern hoherer allgemeiner Preiswilligkeit
ergibt geringere hesondere Preiswilligkeit bei Kaufern gerivgerer allgemeiner
Preiswilligkeit, trotz allenfalls geringerer Anzahl der aufgenommenen Stiicke,
Die Diskontinuitit der Preiswilligkeiten bei den einzelnen Kiufern bewirkt,
dull der Betrag der besonderen Preiswilligkeit eines Ké&ufers sich bei einem
anderen Kiufer als Betrag der Preiswilligkeit nicht vorfinden mu8. So ist
die 'geringste noch in Anspruch genommene hesondere Preiswilligkeit nur bei
einer oder einzelmen Kaufergruppen gegeben. Es konnen dies die Kinfer
geringster allgemeiner Preiswilligkeit sein, sie brauchen es aber nicht zu
sein.. Zwei Arten von Grenzkdufern. Jene mit geringster allgemeiner und
jene mit geringster besonderer Preiswilligkeit. Diese brauchen nicht zu-
sammenznfallen. Hauptgrund der verschiedenen allgemeinen Preiswilligheit
ist das verschiedene Vermégen. Bei diesem die unteren Klassen viel stirker
besetzt, als die oberen. Infolge dessen einheitliche Grenzkduferschichten mit
geringster allgemeiner und besonderer Preiswilligkeit. Diese Grenzkaufer-
schichten verschiedend fiir Guter verschiedener Art. Verschiedenheit der
allgemeinen Preigwillickeil infolge Verschiedenheit der Wertdisposition.
Bildung von Kédufergruppen. Innerhalb dieser entweder Preisbildung nach

‘gleicher allgemeiner Preiswilligkeit oder Zusammenwirken von verschiedencem

Vermdigen und verschiedener Wertdisposilion. Beeintridchtigung der Einheit-
lichkeit -der Grenzkiuferschicht durch verzchiedene Wertdisposition bei ver-

- schiedemem Vermijzen Geringere Bedeutung dieser Romphkatmn Ergebnis.

§ 1.

dafl sich die geringsie besondere Preiswilligkeit nur bei einer Gruppe von
Kaufern findet und dab die geringsie besondere Preiswilligkeit dieser Gruppe
die Obergrenze des Preices bildel. Voraussetzung hiefiir Gleichheit der
Preise trotz verschiedener allgemeiner und besonderer Preiswilligkeit, Griinde
fiir die Einheit. Abhédngigkeit des Preises vom Kosten. Bei gegebenmer Menge
Grund der Wetthewerh der Verkidufer, um Schaden zu vermeiden und mog-
lichen Vorteil sich zuzuwenden. Besonderheiten beim Monopol, Moglichkeit
einer Preisabstufung mach allgemeiner Preiswilligkeit beim vollstgndigen
Monopol, wobei jeder KAufer nur ein Stiick der monopolisierten Giiterart
erhilt. Abstufungsmdglichkeiten beim beschrénkten Monopol. Gegenwirkungen.
Als Ergebnis die ausnahmsweise Durchfithiung der Ungleichheit.

Fortsetzung

Die geringste noch in Anspruch genommene be%ondere Pl'e'lSW].lllgkelt
ist zugleich die héchste, Lei der noch die ganze auf den Markt gebrachte
Menge nachgefragt Wird. Sie bildet die Obergrenze des Preises. Untergrenzen
des Preises. Falle die Nachfrage geringster hesonderer Preiswilligkeit nicht
voll befriedigl wird, ist ihr Betrag zugleich Untergrenze des Preises und not-
wendiger Preis. Hievon wird abgesehen. Die Untergrenze ergibt dann die

v
v
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nichst geringere Preiswilligkeit mit griBerer Nachfrage als die angebotene
Menge. Diese kann sich zunichst bei den Kéaufern geringster besonderer
Preiswilligkeit vorfinden. Daneben als 2. Untergrenze die néchst germgele
Preiswilligkeit hei Kiufern héherer besonderver Preiswilligkeit, als 3. Unter-
grenze die Preiswilligkeit ausgeschlossener Kéufer fir ein Stiick. Die der
Obergrenze nichste Unlergrenze ist die mafgebende, Die wichtigste ist die
3. Untergrenze. Darnach 2 Grenzkiuferschichten, die noch zum Kaufe und
die nicht mehr zum Kaufe gelangende. Doch hraucht' sich der Preis nicht
noiwendigerweise zwischen der Preiswilligkeit solcher zweier Schicinten zu
bilden. Das ist inshesondere dann méglich, wenn die zum Kaufe gelangende
Grenzkiuferschicht” absolut geringsten Vermogens ist. Die Preiswillig-
keiten von 2 Kiufergruppen als die fiir den Preis malgebenden. Preis-
willigkeiten der Gruppem hoherer oder geringerer Preiswilligkeit kommen
nicht in Betracht.

Preis unter der Hochstgebotsgrenze. In doppeltem Sinne. Erstens
hinsichtlich der Kiufer hoherer besonderer Preiswilligkeit. Grund hiefiir
Abbrechen, Springen, Abwechseln des Grenznuizens, unzureichender Rest-
betrag. Dazu als Ergénzung der Wettbewerb. Zweitens hinsichtlich der
Kiaufer geringster besonderer Preiswilligkeit. Theoretische Wichtigkeit dieser
Frage. Die Antwort ergibt sich aus dem Verhilinis von Obergrenze und den
3 Untergrenzen. Hinsichtlich der ersten Untergrenze wird ein Spielraum
zumeist gegeben sein. Verhiltnis zur 2. Uniergrenze. Ein Zwischenraum ist
méglich, kann aber auch entfallen. Dann ergibt der Wetthewerb der Kiufer
unmittelbar den notwendigen Preis, Das gleiche gilt von der 3. Untergrenze.
Je mehr sich das Vermogen der 'Grenzkéuferschichten einander nédhert, umso
geringer die Moglichkeit von Preisen unter der Hochstgebotsgrenze, Ergebnis
bleibt die Moglichkeit von Preisen unter der Hochstgebotsgrenze auch hin-
sichtlich der Ké#ufer geringster besonderer Preiswilligkeit.

Absetzbare Menge bei gegebenem Preis. Jeder erhilt so viel Stiicke,
als er aufnehmen kann, ohne auf wichtigere Giiter zu verzichten. ~Ungleiche
Verteilung. . Der gegehene Preis ist unter der Héchstgebotsgrenze, wenn er
in den Zwischenraum zwischen die Grenzpreiswilligkeiten fallt.

Verhiltnis von Mengen- und Preisdnderungen. Mengendunderungen bei
jeweils voll befriedigter Nachfrage nur mit Preisinderungen moglich. Mengen-

. vermehrung nur zugleich mit Preisherabseizung bis wenigstens unter die
erste Untergrenze. Mengenverringerung mit einer Preiserhohung iiber die
Obergrenze. Preisinderungen auch moglich - ohne Mengezna,nderung, falls
.sie nicht iiber Obergrenze und nicht unter die Untergrenze gehen. Anderungen
der Preiswilligkeit iiben auf den Absatz eine Wirkung aus, ?Wen.n hiedurch
Kaifern die Erwerbung von mehr Stiicken als bisher moglich, 'bezw. die
Erwerbung der bisherigen Anzahl unméglich wird.

Verhilinis der Preise von Giitern verschiedener Art. Kein Verhiltnis,
das dem Range des Grenznutzens entsprechen miillte, nicht einmal in dem
Sinne, daB dem héheren Grenznutzen der hoéhere Preis entsprechen wiirde.
Dies gilt zunéchst fiir Giiterarten mit denselben Grenzkiuferschichten. Umso-
mehr fiir Giiterarten mit verschiedenen Grenzkduferschichten.

Schlufifrage nach dem notwendigen Preis. Eg ergeben sich uns bei
bekannter Menge keine notwendigen Preise, sondern nur Preisgrenzen. Daher
die bisherige Erklirung unvollstindig, Notwendigkeit sie in Hinblick auf
Bildung der Menge und Bildung der Preise innerhalb der moglichen Grenzen
zu erginzen,

Il. Wettbewerb von Kéufern und Verk'auférn.

§ 12. Preisbildung bei einseitigem und beiderseitivem Monopol und gegebenen Mengen 203

Heranziehung der von seiten der Verkiiufer wirkenden Umstinde, um
Menge und Preis zu hestimmen. Unmoghchkelt bheim ‘Verkdufer analoge
Prelshestlmmungwlunde wie beim Kiufer anzunehmen in Hinblick auf demn
Abgang einer unmittelbaren Schitzung der Ware durch den Verkiiufer.
Bereitwilligkeit des Verkdufers, jeden Preis anzunehmen zugleich mit dem
Bestreben, einen moglichst hohen Preis mit moglichst wenigen Stiicken zu
erzielen. Entgegengesetztes Bestreben der Kiufer. Ausgang des Kampfes
hingt von der wirtschaftlichen Stellung ab. Verschiedene Arten derselben.
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Beiderseitiges Monopol. Mindestpreis jener, bei dem der Monopolist einen
sonst erreichbaren Gewinn erzielt. Héchstpreis der fiir 1 Stiick beim einzelnen
Kiufer erzielbare Preis. Der tatsachliche Preis wird von der Anwendung der
Kampfmittel abhingen. Kampfmittel Zuriickhaltung von einem schon vor-
teilhaften Kaufe bezw. Verkaufe. Beim heiderseitigen Monopol stehen beiden
Teilen die Kampfmittel in gleicher Weise zur Verfiigung. Der Preis wird sich
innerhalb der Grenzen bilden. XKann- unter der Hochstgebotsgrenze sein,
braucht es aher nicht zu sein. Preis und Menge bleiben bei heiderseitigem
Monopol von allgemeinen Voraussetzungen aus unhestimmbar. Einseitiges
Monopol des Verkidufers. An sich stehen beiden Teilen dieselben Kampfmittel

. zu, Dem Verkdufer jedoch hinsichtlich der ganzen Giitermenge ohne Wett-

bewerb, jedem einzelnen Kiufer hingegen nur hinsichtlich einer kleinen
Teilmenge. Jedes uneinheitliche Vorgehen schwicht die Stellang der Kiufer.
‘Widerstreitende Interessen der Kdufer, wenn der Preis die Untergrenze ciner
auf den Markt gelangenden Menge erreicht oder unterschreitet. Der Ver-
kaufer kann auch Weitbewerh unter Kiufern geringster besonderer Preis-
willigkeit auslésen und so den Preis an der Hochstgebotsgrenze halten. Die
Menge bestimmt der Monopolist nach groBtmdglichem Gewinn. Daraus ergibt
sich theoretisch bei vollstindigem Monopol mit Streben nach héchstem Gewinn
ein .einziger moglicher Preis. Zwei Vorteile des Monopols: Halten des Preises
an der Hochstgebotsgrenze und Bestimmung der Menge. Verhiltnis des Mono-
polpreises zu Preisen von Giitern anderer Art. Gegebene Menge mit Wett-
bewerb von Kiufern und Verkdufern. Ober- und Untergrenze des Preises.
Kampfn’m'ttel der Zuriickhaltung steht nur innerhalb dieser Grenzen beiden
Teilen in gleicher Weise zu. Preis hildet sich innerhalb dieser Grenzen und
kann unter der Hochstgebotsgrenze sein, Preishildung bleibt \mbeshunmt
héngt von den Umstdnden des einzelnen Falles ab.

Preisbildung bei Kostenerzeugnissen . . . . . . . . . . . . .

Begmff der Kostenerzeugnisse. Voraussetzungen: Freier Wetthewerb.

Nachfrage iibersteigende Angebotsmoghchkext Der Preis dieser Giiter stellt
sich auf den Betrag der Kosten mehr sonst erzielbarem Gewinn. Die Ver-
kiufer konnen das Eampfmittel der Zuriickhaltung nicht ausiiben. Das
Angefithrte gilt, auch wenn die Verkdufer liber einen Teil der Ware fest
verfiigen. Kiufer kénnen Zuriickhaltung ausiiben, bis der Preis nicht hoher
ist als Kosten mehr Gewinn. Dieser Preis kann fiir die K&dufer unter der
Hochstgebotsgrenze sein. Notwendigkeit der Erzielung eines Gewinnes durch
die Verkidufer. Bedeutung der Bindung des Preises an die Kosten, Unter-
schied gegeniiber dem Monopol und -der gegebenen Menge. Verhéltnis von
Preis und abgesetzter Menge erscheint, was Ursache und Wirkung anbelangt,
als das entgegengesetzte. Der Preis baut sich nicht auf der Menge auf, son-
dern der von vornherein feststehende Preis bestimmt die abzusetzende Menge.
Einwendungen gegen die Erkldrung der Preise ans den Kosten. Erkldrung
im Zirkel. Wiirde enifallen, wenn wir Kosten als tatsichlich ausgelegte
Kosten auffassen. Unzuldssigkeit dieser Annahme. Kosten, die den Preis
bestimmen, nur die gegenwirtig auszulegenden XKosten. Notwendigkeit, um
der Erklirung im Zirkel zu begegnen, auf Giiter zuriickzugehen, deren Preis
durch Kosten nicht mehr bestimmt wird. \

Bestimmungsgrﬁnde beim Preise menschlicher Arbeitskraft .

Frage, ob bei der Arbeit selbstindige Preishbestimmungsgriinde vor-
handen sind, oder ob der Preis der Arbeit nicht durch Kosten bestimmt
wird. Kosten der Arbeit wiren die Kosten der notwendigen Lebensmittel.
Der Preis der Arbeit kommt hé’uuﬁg gleich dem Preise notwendiger Lebens-
mittel, Frage ob dieses Verhiltnis ein Kostenverhiltnis ist. Vememung dieger
Frage. Voraussetzung einer Preisbildung nach Kosten ist eine die Nachfrage
zum Kostenpreis iibersteigende Angebotsmoglichkeit. Bei menschlicher
Arbeit hingegen ein die Nachfrage libersteigendes Angebot. Unméglichkeit von
Kostenerwigungen beim Arbeiter. Kosten der Lebensmittel keine Unter-
grenze fiir die Lohnforderung. Auch keine Obergrenze, soweit nicht sonstige
Preisbestimmungsgriinde den Lohn auf dieser Stufe festhalten. Kein Einwand
aus der Tatsache der Arbeitslosigkeit. Diese driickt auf den Arbeitslohn, ver-
schwindet aber nicht, wenn er den Betrag der notwendigen Lebensmittel er-
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. reicht hat. Auch die volkswirtschaftlichen Verhéltnisse erfordérn keinen

Autbau des Arbeitslohnes auf den Kosten des Lebensunterhaltes. Tatsidch-

. liches Kausalverhiltnis, daB der Arbeitslohn den Preis des notwendigen

Lebensunterhaltes bestimmt.

Frage ob Arbeitslohn nicht durch die Arbeitsunlust bestimmt wird.
Unmdéglichkeit den Unlustwert der Arbeit unmittelbar in Geld zy schitzen,
Vergleich von Arbeitsunlust und Wert der Bediirfnishefriedigung der nm
den Arbeitslohn anzuschaffenden Giiter. Letzterer mull erstere iiberwiegen.
Bei feststehender Arbeitsdauer ergibt sich hieraus weder Obergrenze noch
Untergrenze des Preises. Nicht gebundene Arbeitszeit. Argumentation: Infolge
Abnahme des' Bediirfniswertes und Zunahme der Arbeitsunlust mufl der
Arbeitslonn der letzten Arbeitsstunde so hoch sein wie der Preis solcher

"Giiter, deren zuwachsender Wert die Unlust der letzten Arbeitsstunde eben

iiberwiegt. Auch hieraus gleichwohl keine Ober- und keine Untergrenze des
Arbeitslohnes im Verhiltnisse zum Preise von Giitern. Liicke der Argumen-
tation. Unbestimmtheit der Arbeitsdauer und daher des Arbeitsleides der
letzten Arbeitsstunde. Richtige .Argumen.ta‘tion: Bei bestimmtem Lohn und

bestimmtem Giiterpreis ergibt sich eine bestimmte Dauer einer vom Arbeiter -

frei bestimmbaren Arbeitszeit, Erhohung der Arbeitszeit iiber diesen Punkt

kann nur durch Erhthung des Lohnes fur die Mehrarbeit erzielt ‘werden.

Feststellung der Unmoglichkeit, aus dem Arbeitsleid einen notwendlgen Lohn
abzuleiten.

Bestimmungsgrund des Arbeitspreises die zum Absatz gelangende
Menge der Arbeit. Zwei Moglichkeiten: Vou'hervehende Preisbestimmung oder
vorhergehende Mengenbestimmung. Erstere bei Arbeit nicht gegeben. Daraus
folgt die gegebene Menge als Preishestimmungsgrund. Einwand aus der
Arbeitslosigkeit. Grund der Arbeitslosigkeit besondere volkswirtschaftliche Ver-
hiltnisse. Diese lassen von der auf den Markt gelangenden Menge von Arbeit
nur einen Teil zam Absatze kommen, der sodann den Preis bestitmmi. Ein-
schrinkung der abgesetzten Menge von Arbeit bei einem bestimmten Ver-

héltnis von Arbeitslohn und Giiterpreis. Vereinbarkeit der Preisbestimmung,
der Arbeit durch eine gegebeme Menge mit der hoheren Entlohnung der Uber- -

stunden. Beim Fehlen eines einheitlichen Vorgehens entscheidet das Interesse
des einzelnen Arbeiters und nicht das der Arbeiterschaft. FErgebnis: Arbeit
am Anfang oder Ende der Kostenreihe und gegebene Menge ihr Bestimmungs-
grund.

.

Allgememe Feststellung der Preisbestimmungsgriinde .

Fraue, wie der Preisbestimmungsgrund der gegebenen Memge einen
bestimmten Preis der Arbeit und der mit Hilfe der Arbeit hervorgebrachten
Giiter erster Ordnung herbeifiihrt. Vereinfachende Annahme: Arbeit als ein-
ziges letztes Produktionsmittel. Bei Erzeugung von Giitern einer Art ist der
Preis gleich dem Einkommen geteilt durch die Anzahl der erzeugten Stiicke.
Preis der Arbeitseinheit gleich dem Preis des-einzelnen Stiickes geteilt durch
die erforderliche Arbeitszeit. Erzeugung verschiedener Giiterarten. Der Preis
muB auf die Arbeitseinheit bezogen der gleiche sein. Er muB im Verhilt-
nisse stehen zu der auf die einzelnen Stiicke aufgewendeten Arbeit. Das
Gesamteinkommen tauscht sich um gegen die gesamte Arbeitsmenge und
bildet ihren Preis. Preis der Arbeitseinheit gleich dem Gesamteinkommen
geteilt durch die- Anzahl der Arbeitseinhciten. Preis des einzelnen Gutes
gleich dem der verwendeten Arbeitsmenge entsprechenden Anteil an dem
Gesamteinkommen. Rolle der beim XKiufer wirkenden Preisbestimmungs-
griinde, Bestimmung der Art und der Menge der zu erzeugenden Giiter.
Der einzelne Kéufer verfiigt durch sein Einkommen iiber eine bestimmte

‘Menge von Arbeitseinheiten. Diese 148t er zur Erzeugung von Giitern nach

ihrem Range verwenden. Annahme eines stationiren Zustandes der Volks-
wirtschaft. Die auf Giiter erster Ordnung anfgewendete Arbeitsmenge jeweils
gleich der gesamten zur Verfiigung stehenden Arbeitsmenge. Das Rein-
einkommen jeweils ganz zur Amschaffung von Giitern erster Ordnung ge-
widmet. Zusammenfassung des Ergebnisses,

Verschiedene Produktionsbedingungen von Giitern derselben Art. Wenn

“das letzte noch abgesetzte Stiick einer Giiterart einen Produktionsvorteil auf-

weist gegeniiber dem ersten nicht mehr abgesetzten Stiicke der Giiterart,
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kann der Preis bis an den Preis der fiir das nicht mehr erzeugte Stiick
erforderlichen Arheitszeit herangehen. Sind die Produktionsbedingungen des
letzten noch abgesetzten und des ersten nicht abgesetsten Stiickes die gleichen,
entscheidet fiir dén Preis die auf diese Stiicke aufzuwendende Arbeitszeit.
Im ersteren Falle haben alle Stiicke eine Rente, im letzteren nur die Stiicke
mit giinstigeren Produktionshedingungen eine Differentialrente. Bedé Pro-
duktionsvorteilen aller abgesetzten Stiicke noch eine Grenze fiir den Preis
nach der gegebenen Menge.

Preisbildung, wenn nehen der Arbeit noch andere Giiter gegebener
Menge auf den Markt gelangen. Zunichst eine Giiterart erster Ordnung.
Der Preis dieser Giiterart und der der Arbeitserzeugnisse muf das Gesamt-
einkommen erschopfen. Ein notwendiges Preisverhiltnis und notwendige
Preise ergeben sich aus Rang der abhingigen Bediirfnisse und Menge nur
daunn, wenn auch der Preis der anderen Giiterart fiir einen Kéufer notwendig
an der Hachstgebotsgrenze steht. Verschiedene Fille. UngleichméBige Ver-
teilung. AneinanderstoBen von Ober- und Untergrenze des Preises. Sonst
nur Grenzen des Preisverhiltnisses. Zwei Giiterarten gegebener Menge hoherer
Ordnung. Gleiche Ergebnisse, Komplikationen bei mehreren Giiterarten. Preis-
verhiltnis bei Monopolgiitern. Modifikation, falls Kostengiiter ohne vorher-
gehende Bestellung auf den Markt kommen. Verhdltnis von Kosten und Preis.

Preise unter der Hichstgebotsgrenze und Angebot und Nachfrage .

Preigse unter der Hochstgebotsgrenze. Zusammenfassung der bisherigen
Ergebnisse. Die Frage blieb ungelo$t, wann der Preis auch fiir die Grenz-
kidofer unter der Hochstgebotsgrenze sein mull und aus welchem Grunde.
Ausgang von der Schicht germgster allgemeiner Preiswilligkeit. Fir die von
ihr erworbenen Giiterarten wird sie zumeist Grenzkduferschicht sein.. Von
diesen Giiterarten kann nur eine oder ganz wenige an der Héchstgebotsgrenze
sein, der Preis der anderen ist unter der Hdochstgebotsgrenze. Grund fir das
letztere das Kostengesetz, wornach der Preis der Giiter ohne Riicksicht auf
die Preiswilligkeit der Kiaufer entsprechen mull der verwendeten Meunge der
Giiter letzter Ordnung,- allenfalls auch noch der Preiskampf. Die Hindernisse
gegen Preise unler der Hdochsigebotsgrenze bei der Schicht geringster allge-
meiner Preiswilligkeit nicht voll wirksam. FUr Schichten héheren Ein-
kommens als Grenzkduferschichten sind Preise unter der Hochstgehotsgrenze
bei allmihlicher Abstufung des Einkommens nicht moglich. Bei griferen

Unterschieden der Einkommen sind sie mdglich und werden wieder durch
das Kostengesetz ofder Preiskampf herheigefihrt. Sind die .Gremzkiufer-

schichten schwach beselzte Mittelschichten, ergeben sich dhnliche Wirkungen
wie bei -Preisen unter der Hochstgebolsgrenze. Preise unter der Hochsi-
gebotsgrenze fiir Grenzkiufer ergeben sich auch, wenn Schichien gleichen
oder gering verschiedenen Einkommens verschiedene Bediirfuisse aufweisen,

Preise unter der Hochstgebotsgrenze von Bedeutung fiir den Satz von
Angebot und Nachfrage. Wirkung des Kostengesetzes auf diesen Satz.
Anderungen in der abgesetzten Menge eines abgeleiteten Gutes nur moglich
bei Anderungen der gegebenen Menge des Gutes letzter Ordnung. Erérterung
dieser Vera.nderungen Anderung der gegebenen Menge des Gutes letzter
Ordnung wirkt auf den Absatz der abgeleiteten Giterarten verschieden. Wirkt
auf den Absatz solcher Giiterarten nicht, deren Grenzstiick im Range bei
allen Kédufern hoch steht, Dagegen beziehen sich Preisinderungen, die durch
die Anderung der gegebenen Menge des Gutes letzter Ordnung hervorgerufen
werden, auf alle abgeleiteten Giiter in verhaltnismaBig gleicher Weise. Das
Kostengesetz ergibt die Moglichkeit von Preisinderungen ohne Mengen-
dnderung des Abhsatzes bei abgeleiteten Giitern.

Kostengesetz und Anderung der Preisbestimmungsgriinde beim Kiufer,

Anderung des Ranges. Bei Giitern, dic mit anderen von einem Gute letzter
Ordnung gegebener Mengc abgoleltet sind, kann, bhraucht aber nicht, die
Anderung des Ranges eine Anderung des Ahsatzeq mit sich bringen. Eine
Anderung des Prelses wird im allgemeinen nicht eintreten, aufler es #ndert
sich der Anteil des Gutes letzter Ordnung. Bei Giitern gegebener Menge
erster Ordnung fiihrt eine Anderung des Ranges keine Anderung des Ab-
satzes, wohl aber im allgemeinen eine Xnderung des Preises herbei. An-
derung des Preises. wichtigerer Giiter. Wenn diese mit den minder wichtigen
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Giitern aus demselben Gute letater Ordnung abgeleitet sind, wird erstere
Preisinderung nur in einer Anderung des Aufwandes des Gutes letzter Ord-
nung ihren. Grund haben. In diesem Falle keine Anderung des Preises,
sondern nur der abgesetzten Menge der Giiter erster Ordnung. Anderl‘ngen
des Einkommens. GleichmiBige Anderung des Einkommens aller Kdufer wird
eine gleichmiBige Anderung aller Preise zur Folge haben. Anderung des
Einkommens gewisser Schichten. Relative Anderungen werden den Preis
nicht &ndern, sondern allenfalls den Absatz, aufler es dndert sich der Anteil
der Giiter letzter Ordnung. Absolute Anderungen fiihren eine Anderung der
Preise herbei. .

Stellung der Produktionsfaktoren bei der Preishildung

Natur und Arbeit als Giiterarten gegebener Menge oder Trager von
Produktionsvorteilen.

Preishildung der Bodenerzeugnisse. \’fﬁwlichkeiten der Preisbhildung.
Nur die Menge zusiitzlicher Produktionsmittel entscheidet fiir den Preis,
oder nur die gegebene Menge, oder es ergibt sich eine Preishildung mit Produk-
tionsvorteilen, Der ersten Losung widerspricht die Tatsache der Grundrente,
der zweiten, von Ausnahmsfillen abgesehen, das Geselz vom abnehmenden
Bodenertrage. Es verbleibt daher die dritte Lésung mit zwei Alternativen
je nach der Anschauung, ob die Produktion auf Grund und Boden jeweils
soweit gefithrt werden kann, daf der letzte -Zusatz an Produktionsmitteln
nur den sonst erzielbaren Ertrag gibt oder nicht. Welche Losung zutrifft,
soll nicht untersucht werden. Alle lassen sich unter die Erklarung anter-
bringen..

Bei Rerghau im wesentlichen dasselbe Ergebnis. Der Preis der Er-'

zeugnisse iibersteigt den mit den Gestehungskosten sonst erzielbaren Ertrag.
Bergwerksrente. Daher keine Bestimmung lediglich durch die Gestehungs-
kosten. Andererseits das Gesetz vom abnehmenden Ertrag auch beim Berg-
bau. Daher Preishildung nach Produktionsvorteilen. Infolge Unelastizitdt
nihert sich die Preishildung der nach gegehenen Mengen.

Stellung des Kapitals. Die verkehrswirtschaftliche Organisation be-
notlgt die Vermittlung des Kapitals bei Erzeugung und Verteilung. Fiir
diese Vermittlung muff der Kapitalist auer dem Riickersatz des Kapitals
einen Gewinn- erhalten. Dieser Gewinn ist der Anteil des XKapitals am
Gesamteinkommen. Beim Preise des einzelnen Gutes muB der Anteil des
Kapitals entsprechen der Gréfle des angelegten Betrages und der Dauer
der -Bindung. .Zusammenfassung. .

Xv

Seite.

201



